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韶关小区商铺租金

发布日期: 2025-09-17 | 阅读量: 18

商铺收房验房注意事项有哪些?1、检查所有插座，没有电笔的朋友可以拿个充电器和一个三
相接头的排插。充电器可以检查两相插座，三相接头的排插可以检查三相插座。2、检查所有窗户，
玻璃不能有ba痕。检查窗纱，检查窗户开启时是否碰墙墙面。3、检查电话线，宽带接口天伦的
电话线和宽带面板质量不好，而且要看是否固定牢靠!4检查暖气片、阳台护栏是否牢固。4、检查
每一个灯和开关。5、检查每一个水龙头。6、收房要查验《竣工备案验收表》的原件和《房屋面
积实测表》，否则一旦接钥匙，再提面积问题就晚了，在司法实践中，以收房时未提异议，视同
购房人事实接房放弃对面积争议的权利7、收房注意窗户合页，和水管，毛病不少。开发商将房屋
交付于购房者，对于购房者来说就意味着收房。租商铺的主要注意事项有哪些？韶关小区商铺租
金

在租门面需要面对转让上家的时候，请打起十二分精神，去别他们的话是真的还是假的，是
实际的还是夸大的。不要随意听信上家的话，因为他们已经做好了撤离的打算且目的只有一个：
就是尽快找到下一家，早日找到下家，能为他多省一日的房租，是能找到一个不懂行情的土豪，
能把这间门门面尽量多转点钱。因此他们会说到这边的人是如何如何多，房东是如何如何好，极
尽溢美之词，而且你问为什么这么好的门面为啥自己不你做的的时候，他永远不会告诉你是因为
房租要涨了或者生意不好做，只会告诉你，家里老婆要生孩子啦，孩子要出国念书啦等等各种与
店铺本身经营无关的理由。反正将来双方再次见面的可能性可能为零。所以可以要求看一下对方
的营业情况，或者向邻铺多询问打听。佛山人流量大的商铺出租咨询电话商铺选址应该怎样选？

    价格不是问题，不因为价格而放弃市场调研。租店铺洽谈需要注意哪些问题?我们在找店
时之初要对半公里内和用我们开发的表格对相关的对手进行商业调查，从面积、位置、客流到销
售额、货品都逐一对比，获得精确数据，租店不是赌，而是科学的计算。在跟店铺洽谈时，先要
有7天以上的时间统计客流量和进店率，然后按昭公式(客流量x讲店玄合讲店人数)算出进店人数。
租店铺洽谈需要注意哪些问题?进店人数x成交率(估算平均值)成交的人数，成交率是指工作人员
是看顾客的手提袋，计算每位顾客的消费金额，用这个信息就会得能算出一个客户成交的平均值。
租金的价格需要谈，算法需要了解，店面中还是有许多的事项是需要协商的，身为投资者你需要
的是主动出击，尽可能的维护自身的利益，不要让自己在不知情的情况下被房主给忽悠了。租店
铺洽谈需要注意哪些问题?以上就是小编的建议，希望有所帮助。

    店铺商铺承租方须知要点1、店铺商铺地段。商家客户主要通过经营实现利润，如果地段
不好，包括区域大环境、商铺小环境，都是决定经营好坏的主要因素，不可不仔细调查。2、店铺
商铺产权租赁的商铺产权一定要清晰，建议不要租赁有产权问题的商铺，所以租赁前一定要查看
房屋产权证、土地证、di押或质押状况的权属证明等，不要全听业主的一面之词。3、店铺商铺使
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用状况目前转租情况很多，一手新房较少，所以如果是转租的，要查清转租的原因、业主是否允
许转租、转租的条件等。对于商铺目前的使用情况一定要了解清楚，否则引来的纠纷将会导致无
法正常经营。4、店铺商铺本身结构不是所有好的地段的商铺都能租出去，或者租金达到相同的水
平，那么商铺自身的结构就显得相当重要，主要考虑面宽跟进深的比例、房屋内部布局结构及利
用率、房屋的高度、承重、楼层等硬件过关才能保证商家客户在使用上的方便合理。5、店铺商铺
配套良好的配套能节省商家客户很多成本与精力。如水、电及电容、燃气、弱电设施、排污化油
设施等。租赁前一定要核实清楚，要不然改造的难度和成本将直接制约后期经营效果。 找商铺是
找地产中介还是直接去招商部？

    商铺招租有很多的形式，比如说以价格低的形式，或者是租金返还的形式来进行招租吸
引商家，其实需要知道招租商铺租金怎么算的，这样的话对于租金的了解才能有更深的认识，那
么商铺租赁要注意什么。一般来讲，商铺可以在8年左右收回投资，此后的年出租率一般可以达
到8％，好的商业旺铺可以达到16％以上。当然不同的商铺情况也不同。我们可以拿两个公式来计
算：1、公式一：主要适用于没有dai款的一次性投资。计算公式为：（税后月租金－每月物业管
理费）×12＝年租金收入，而年租金收入／购买商铺总价＝年投资率。反之，用购买商铺总价／
年租金收入＝投资回收年限。2、公式二：主要适用于dai款投资的计算。计算公式为：（税后月
租金－按揭月供款－每月物业费）×12＝年租金收入；（首期房款＋按揭dai款）／年租金收入＝
投资回报年限。反之，用年租金收入／（首期房款＋按揭dai款）＝年投资率。3、当然，投资是
为了赚钱。还要充分考虑到各项支出。上面所列的投资计算公式，只是着重考虑了主要的收入和
支出部分，另外，还有一些可能和必要的支出，千万不能忽略。4、项支出是在商铺的前期购买环
节中的支出，像购买商铺应交的契税，这项为总房价的3％。 店铺免租期一般用来干什么？中山
门面商铺招商

店铺附近建议有公交车站点，以及为出租车提供的上下车站等。韶关小区商铺租金

免租期就是免除房租的期限，客户一般都以房屋要进行简单装修和布局为理由，要求房主给
客户一些时间，这段时间房主不收客户的房租。比如：如果签租用一年的合同，合同中明确规定
免租期一个月，客户实际只给房主11个月的房租。但要说明的是，diyi期房租必须在入住前付款，
不能因为有免租期的条款就拖到免租期后再付房租。免租期为出租方给予承租方的一定期限的免
租金的优惠，可以认定为附义务的赠与。合同履行过程中，如果承租人违约，不履行赠与合同约
定的义务(如租赁期内不得退租，承租人要租满合同约定的租赁期等)，出租人可以撤销赠与合
同(如撤销免租期，要求承租人按照租金标准支付免租期的租金等)。如果承租人履行了部分义务，
出租人在主张免租期的租金时就应当按照实际承租期限与合同约定的租赁期限的比例部分免除承
租人的免租期的租金。韶关小区商铺租金

中山金嘉创意文化产业发展有限公司是一家有着雄厚实力背景、信誉可靠、励精图治、展望
未来、有梦想有目标，有组织有体系的公司，坚持于带领员工在未来的道路上大放光明，携手共
画蓝图，在广东省等地区的商务服务行业中积累了大批忠诚的客户粉丝源，也收获了良好的用户
口碑，为公司的发展奠定的良好的行业基础，也希望未来公司能成为*****，努力为行业领域的发



第 3 页 / 共 3 页

展奉献出自己的一份力量，我们相信精益求精的工作态度和不断的完善创新理念以及自强不息，
斗志昂扬的的企业精神将**中山金嘉创意文化产业供应和您一起携手步入辉煌，共创佳绩，一直
以来，公司贯彻执行科学管理、创新发展、诚实守信的方针，员工精诚努力，协同奋取，以品质、
服务来赢得市场，我们一直在路上！


